G Revbell

Externalisation Yield & Distribution

Piloter vos revenus,
c’est un meétier.
Nous le faisons \//

POUr VOUS.

Plan d’action opérationnel et stratégique

Pour commencer

Revue stratégique et audit des grilles
tarifaires : Flex, NR, OTA, Corporate, FIT.

Chaque jour
Pilotage Yield & Distribution : tarifs,
restrictions, gestion des campagnes OTA,
cotations groupes, 365 jours par an.

Chaque semaine

Conduite du Yield Meeting : tendances,
prévisions et animations des ventes.

Chaque trimestre
Ajustements stratégiques et

recommandations Sales & Marketing
digital.

B} contact@revbell.com [3] revbell.com

Revbell - La meilleure
facon d’externaliser votre
Revenue Management

Concentrez-vous sur vos clients, nous
maximisons vos revenus. Nous pilotons au
quotidien vos prix et restrictions et
ajustons votre stratégie en temps réel pour
capter chaque opportunité.
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+ 5 d 1 5 /0 de 01-Le CA, moteur de votre rentabilité

Externaliser, c’est investir pour maximiser vos

Chiffre d'affaires revenus chaque jour, sans recruter ni former.
Supplementalre. 02 - La concurrence ne suffit plus a

guider vos prix

@ Augmentez votre prix moyen et Nous appliquons des stratégies adaptées a 'ADN

reduisez le colt de distribution sur de votre hotel et a vos clients, pour trouver le bon

vos dates a forte demande. équilibre entre ventes directes et indirectes.

Sécurisez un volume de
réservations suffisant méme lorsque
la demande est plus faible. —

RMS Revbell inclus, connecté a votre :
PMS.

Reporting et analyses clairs, sans
surcharge pour vos équipes.

03 - UnYield performant, tous les jours
Nous pilotons le Yield et les chiffres au quotidien,
VOUS Vous concentrez sur I'expérience client.
Industrie

sleitels oul grovipes soulaliEnt 04 - L'expertise fait la différence

externaliser le RM.
Nos consultants sont des experts RM avec

expériences opérationnelles sur votre secteur.
Nous mettons a votre service notre savoir-faire et
les meilleurs outils (RMS, IA, data).

Durée
Engagement sur 12 mois minimum.

Dispositif

Un Revenue Manager dédié pilote vos
performances au quotidien, avec des
échanges hebdomadaires et I'appui du
RMS Revbell pour optimiser les
décisions tarifaires et votre distribution.
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